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About

gon ràle est f la .ois d'accokpaIner les clients dans la trans.orkation structurelle 
et orIanisationnelle de leur entreprise3 Tout en veillant f la kise en place d'une 
solution f 6°0é Aaudit, ojre, qducation, visibilitqM )vec pour obêecti. de .aire en sorte 
Rue les intqrKts du client et les nàtres ne .assent Ru'un3

hH)WDS ôPH|(D ôBTx

:C: :'Prqal PranIe husiness Services

Experience

TRADE CLIENTS GRANDS COMPTES L'OREAL
:'Prqal « Jan 2022 - Wow

-Wourrir les rq»e&ions des clients et les accokpaIner dans leur trans.or-
kation 
-Co-construire la 8StratqIie de Dqveloppekent Client4 Amlans annuels û 
JhmM 
-gesure de l'analyse de la per.orkance 
-Hàle de rq.qrent catqIoriel cokkerce

Business Partner multi brands
:'Prqal « Jul 201É - Dec 2021

Coach Redken
:'Prqal « Wov 2015 - Jun 201É

Organisation Commerciale - Division Produits Profes-
sionnels
:'Prqal « Sep 201è - Sep 2015

- CNe. de mroêet sur l'orIanisation des cNallenIes dans les salons3 
- Hesponsable de la rqalisation du support d'anikation cokkercial3 
- CNarIq des contrats de sqlectivitq des salons de coijure3 �
- CNarIq cokkandes S)m et supervision des Ruotas gercNandisinI3 
- Bnterlocuteur privilqIiq de la .orce de vente3

Chef de produit, base du Hxe RTC, marketing éome Or-
ange
PranIe husiness Services « Sep 2016 - Sep 201è

- :ancekent d'ojres sur le dokaine du L&e �
- Pptikisation des co ts concernant nos clients PranIe L&e �
- )nalyse et re.onte de notre Iakke d'ojres et services �
- )nikation des rqunions d'ikpact avec les dijqrents canau& de vente 
avec prqsentation des 8 pusN 4 produits3 
- milotaIe de la dqcroissance du parc HTC

Crèdit Manager
PranIe husiness Services « Sep 2012 - Sep 2016

- Suivi et Iestion du risRue crqdit avec nos qRuipes cokkerciales 
- )nikation des cokitqs Crqdit ganaIekent 
- Crqation d'un proIrakke autokatisq kesurant le risRue et les encours 
accordables f nos clients

Conseiller client&le
:C: « )uI 2011 - )uI 2012

- Conseil et vente de produits bancaires 
- Dqveloppekent de l'Bndice d')ctivitq Client Rui reIroupe è pàles O )s-
surance, hanRue au Ruotidien, Crqdit et parIne3

https://www.dweet.com/
https://www.dweet.com/consultants/MywvZDzSr


Education  Training

201è - 2015 IAE Gustave Ei el
gaster BB, gaster 2 BnIqnieur d')jaires

2016 - 201è IAE Gustave Ei el
gaster B, gaster 1 garEetinI et Vente, ganaIekent stratqIiRue, (tudes 
de karcNq, WqIociation

2012 - 2016 IAE Gustave Ei el
:icence 6, :6 Gestion des (ntreprises, Controle de Iestion, analyse Lnan-
ci re 333


