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About

h am passionate, positiye and perseyerant in eyer!tving h dob h am alwa!s super glad 
to (e part of tve deyelopment /wvolesale)retail. of a compan!; M! clients are alwa!s 
more tvan clients B our relation is extremel! strong and (ased on trust;
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Crands Magasins France |acvarel hnst!le Wvowroom

ke Ron Marcvé Aiye Caucve Wonia A!Iiel

Experience

Senior Area Manager Wholesale France/Greece/Benelux 
& Middle East
hnst!le Wvowroom 2 Wep 017& - Now

Wenior Srea Manager France)Creece)Renelux)Middle East - Kvolesale • 
Aetail
z Prospection, déDnition et mise en place de la stratégie wvolesale 
/diqaines de marèues sur les qones France)Cr'ce)Renelux)Middle East. 
z Mise en place de plans d4actions pour créer de la croissance • respon-
sa(le des (udgets préyisionnels 
z |réer, maintenir, déyelopper les relations ayec les diàérents acteurs 
/grands magasins, (outièues multimarèues, concept stores. 
z LéDnition TPh, négociations commerciales 
z Snal!ses èuantitatiyes et èualitatiyes, suiyi en saison /sell in, sell out, 
training en points de yente, mercvandising, incentiyes, écvanges, réas-
sorts. 
z Veille concurrentielle et anticipations des tendances du marcvé ) 
recommandations 
z Manager une Aesponsa(le de corner grand magasin /accompagner, 
former, coacver, planning, mercvandising, gestion stocIs, cvallenges, 
incentiyes, anal!ses commerciales • TPh, mise en place animation, litiges 
clients. 
z Organisation svowroom – fois ) an

Responsable Développement Commercial Wholesale 
Europe du Sud
Wonia A!Iiel 2 Ma! 017& - Wep 017&

z Participation actiye J la stratégie commerciale wvolesale Europe du 
Wud 
z Pilotage de la qone /assurer la croissance du |S yia ci(lage et prospec-
tion. 
z Léyeloppement et Ddélisation du portefeuille clients Europe du Wud 6 
suiyi 
z Aeportings de yentes /TPh, sell-in, sell-out, (udgets.

Responsable Développement Commercial International 
Wholesale et Retail
Crands Magasins France |acvarel 2 …un 017– - …un 0173

z Participation actiye J la stratégie commerciale wvolesale et retail France 
• hnternational 
z Léyeloppement wvolesale et Ddélisation du portefeuille clients France 
• Export 6 suiyi 
z Formation des agents et distri(uteurs France et internationaux 
z Organisation des salons internationaux /Kvite J Milan, Premium J 
Rerlin, Wcoop J kondres. 
z |oordination de l4actiyité Crands Magasins • Aetail Management 
z Wuiyi et anal!ses commerciales ) TPh ) Négociations termes commerci-
aux 
z Aesponsa(le du recrutement, management, formation du personnel, 
plannings 
z Snimation de la communication /magaqine, yitrine, Ddélisation 
clients8. 

https://www.dweet.com/
https://www.dweet.com/consultants/gnkp5tB8S
https://www.linkedin.com/in/alissar-mehanna-39967660


z Léyeloppement du réseau Crands Magasins en adéèuation ayec la 
stratégie commerciale

Responsable des Ventes au Théâtre de la Beauté
ke Ron Marcvé Aiye Caucve 2 …un 0170 - Noy 017j

z Léyeloppement de la performance commerciale du département 
z Ela(oration, mise en place et participation aux animations commer-
ciales 
z Sssurer la èualité de l4accueil et du seryice par les éèuipes de yente de 
la client'le en magasin 
z Manager et animer au èuotidien une éèuipe de pr's de 91 conseillers 
de yentes /71 emplo!és Ron Marcvé Aiye Caucve. 
z Sccompagner et déyelopper les compétences et le pro et professionnel 
des colla(orateurs

Education & Training

011  - 017j Programme Grande Ecole INSEEC Paris
Master 0, 

011& - 011 ENC Bessières Paris
|lasse préparatoire GE| option économièue, 


